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Dlstrettl Ewca 20 az1ende Ricaviin r:rean:tta a 180 milioni

11 polo pratese dei materassi
resiste alla concorrenza estera

Sara Monaci
FRATO

am Se il distretto del tessile
pratese ha complessivamen-

| te sofferto la erisi degli ultimi
| anni, alcuni suoi segmentiso-

noinvece riusciti astare agal-
la e a crescere nonostante 1a

| concorrenza internazionale.

Unvalido esempioé il com-

| partodeimaterassi,laculpro-
| duzione si concentra in To-

| lia, dopo Milano ¢

scana prevalentemente tra la

provincia di Prato e Firenze.
Questareaélaterzain lta-

Bologna,

| con il 52e della produzione
| nazionale. Lasuacaratteristi-

| EXPORT

| I[160-70% della produzione
| realizzata nell'area &

destinata all'export
soprattutto sui mercati

| europeo e statunitense

ca & la presenza di un vero e
proprio micro-distretto co-
stituito da zo piccole azien-
de con 30 stabilimenti, di cui
la meta di tipo industriale,

| per un fatturato complessi-

vio intorno ai 180 milioni e cir-
ca 280 addetti.
Le esportazioni sono fonda-

| mentali per i!m‘fda realta, che

| negli ultimi anni &

& riuscita a
mantenereun trend di cresci-
ta sui ricavi di circa il 4 per
cento. Il 6G0-70% € infatti rea-
lizzato all’estero, sia in Euro-
pa che in America, dove gli
imprenditori riescono co-
munque a farsi largo nono-
stante la concorrenza di gros-

| 5i gruppi internazionali (so-

pratutto quelli Usa).

La zona pratese & contrad-
distinta dalla presenza di
un'impresa trainante, la Ma-

| gniflex, leader tra i produtto-

ri nazionali (1oo milioni di fat-
turato nel 2000 € una crescita
previstanel zoo7 del15%.).

Fondata nel 1962, & oggl
passata di mano alla secon-
da generazione. «La nostra
caratteristica ¢ di investire
molto nell'innovazione del
prodotto ma anche sul mar-
chio, sulla comunicazione &
sulla promoziones, dice
Marco Magni, amministra-
tore delegato responsabile
del reparto vendite.

La Magniflex negli ultimi
anni & riuscitaad incrementa-
re i ricavi diminuendo la
quantita di materassi prodot-
ti, prazie all'innalzamento del-
la qualita, soprattutio quella
dei tessuti interni ed esterni.
«Siamo statl noi ad inventare
la tecnologia del sottovuoto,
che un tempo era riconosciu-
ta soprattutto per I'economi-
cita nel trasporto e che anco-
ra oggi costituisce il nostro
core business - prosegue Ma-
gni —. Ma adesso guardiamo
anche all'innovazione dei ma-
teriali. Abbiamo anche lancia-
to recentemente un prodotto
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realizzato con materiali com-
pletamentericiclabilix.

Per lazienda ben I'8o9s del
fatturato & rappresentato
dall'export, indirizzato verso
42 Paesidel mondo.

1 loro piiagguerriti concor-
renti sono i principali 4 grup-
pi statunitensi del settore,
Per quello che riguarda il di-

stretto pratese l'opinione di

Magmi & che «le aziende ten-
dono a svendere la qualita,
erodendo i marginiy.
Cisonoanchele piccole im-
prese, che contribuiscono
con il lore lavoro al rafforza-
mento del distretto di Prato.
Ad esempio la Bacciflex, 3mi-
lioni di fatturato e 22 addett,
eguarda soprattutto alle mic-
chie di mercato, concentran-
dosi molto nell'innovazione
di prodotto. «Ad ottobre lan-
Cersmo un nuovo maltrasso
conuna struttura interna rea-
lizzata con un derivato della
soia-dice Riccardo Bacei, re-
sponsabile dell’area sviluppo
edel commercio - per mante-
nere alta la qualita, studiamo
prodotti di origine vegetales.

Specialita. A Prato la produzione di materassi ha una tradizione radicata

Dalla Toscana

GROSSETO

La Cdciscritta
alla conciliazione

La Cameraarbitrale ¢ di
conciliazione grossetana &
risultaratrai primitre enti
cameraliitaliani ad aver
ottenuto l'iscrizione nel
registro tenuto dal ministero
della Giustizia degli
organismi di conciliazione
accreditati e deputatia
gestire tentativi di
conciliazione.
L’accreditamento, fasapere
laCde, daralapossibilitaa
tutti gli utenti di usufruire di
un servizio «polenziaton.

MARKETING
Nuovo servizio
per Promofirenze

Far crescere le aziende della
Sambuca, lazona industriale
di Tavarnelle Val di Pesa
(Fi). Questol'obiettivo della
convenzione che vede
protagonisti tre attori, la
Bancadel Chianti fiorentino,
Promofirenze, braccio
operativoper
I'internazionalizzazione
delle Pmi, della Camera di
commercio di Firenze e
Comitato Sambuca 2010.
Promofirenze offrira alle
aziende assistenza per
andare all’estero.

CREDITO

Accordo B. Etruria
e Confidi Imprese
Accordo operativo tra
Banca Etruria e Confidi
imprese toscane, il Confidi
espressione degli industriali
toscani, allo scopo di
esplicitare tutte le
agevolazioni dicuile
aziende socie dello stesso
potranno beneficiare
attraverso i prodotti “in
convenzione”. Traquestice
il Mutuo capital premium
offerto dall'istituto di
credito.
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